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Le groupe CETIH axe sa croissance 
autour de deux pôles : l’Accueil et 
l’Enveloppe de l’habitat. Grâce à son 
niveau d’expertise, CETIH crée un 
nouveau concept store dont le premier 
magasin est basé près de Nantes. 
L’objectif est d’apporter aux particuliers 
une solution d’accompagnement dans 
la démarche de rénovation énergétique 
de leur logement. Parallèlement, côté 
infrastructure, CETIH investit dans 
une nouvelle usine Systovi et entame 
l’agrandissement du site industriel de 
Roanne pour répondre à une demande 
croissante en production. Une nouvelle 
dynamique pour ce groupe qui atteint 
un chi�re d’a�aires de 215 M€.

Koov, l’espace dédié à la rénovation 

énergétique

Ouvert depuis cet été, CETIH inaugure 
le premier concept store Koov à Orvault 
(44). Cet espace de 220 m2 rassemble 
sous la même enseigne les di�érentes 
activités du groupe : portes et 
fenêtres, panneaux photovoltaïques et 
aérovoltaïques, ventilation, isolation de 
combles et en�n, domotique. Destiné 
aux propriétaires de biens immobiliers, 
ce concept store permet aux particuliers 
de béné�cier d’une approche globale et 

de solutions complètes et abouties en 
termes de rénovation énergétique.
“L’expérience Koov consolide nos 
expertises métiers pour o�rir aux 
particuliers un accompagnement global 
et transversal, tourné vers l’économie 
d’énergie et le confort de l’habitat 
résidentiel” souligne François Guérin, 
Directeur Général du groupe CETIH.

Réaliser son bilan énergétique

En se rendant sur le site internet de 
la marque et en répondant à une 
quinzaine de questions, le particulier 
réalise le bilan énergétique de sa 
maison et connait ainsi le montant 
des économies qu’il peut générer en 
rénovant sa maison. Koov lui propose 
ainsi une rénovation énergétique 
personnalisée en fonction des besoins 
de son logement et de son budget. 
Grâce à une étude personnalisée, le 
propriétaire a la possibilité d’avancer 
étape par étape dans son processus de 
rénovation énergétique.

7 Millions d’euros d’investissements 

dans la nouvelle usine Systovi

Pour centraliser l’activité solaire 
sur un seul site, le Groupe CETIH 

R É N O V A T I O N 

Koov,
Le concept store de la rénovation énergétique

Avec la puissance 
de son expertise 

fondée sur 
l’expérience de 
ses différentes 

marques, Bel’m, Zilten, 
Novatech, Swao, 
Systovi, Neovivo, 
le groupe CETIH 

propose à travers 
l’offre Koov une 
solution faisant 
la synthèse des 

différents produits 
du groupe, à savoir 

l’isolation écologique 
de l’habitat, la 
menuiserie, les 

solutions solaires 
innovantes, ou 

encore la domotique.

TEXTE STEPHANIE DREUX-LAISNÉ
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vient d’inaugurer sa nouvelle usine.
Marque du groupe CETIH, Systovi 
est spécialisée dans la conception et 
la fabrication de solutions solaires. 
Situé à Carquefou (44), ce nouveau site 
industriel de 9 600 m² rassemble l’usine 
de production (anciennement à Saint-
Herblain), l’entrepôt logistique et le 
centre de formation sur tous les métiers 
du groupe, à destination des clients et 
des collaborateurs. Un site qui s’équipe 
comme le site de Machecoul d’une 
toiture en panneau solaire pour couvrir 
30 % des besoins en énergie. L’objectif 
est que dans un horizon de trois ans, 
chaque usine en soit équipée.

Systovi lance R-Volt

En juin, Systovi lance la nouvelle 
génération de R-VOLT : une solution 
aérovoltaïque conçue il y a 4 ans, qui 
permet non seulement de produire 
de l’électricité mais également de la 
chaleur. Son nouveau module de 
ventilation gagne en place et permet 
ainsi d’être installé dans toutes les 
maisons, avec ou sans combles. Grâce 
à l’Energy Management System 
SMART-R, le R-VOLT peut être piloté 

à distance via un smartphone ou une 
tablette. Systovi travaille en partenariat 
avec Delta Dore pour ses applications 
de domotique sous protocole X3D.

Répondre aux besoins croissants

À Roanne, le site de production de 
portes acier actuel va faire l’objet 
d’un agrandissement, passant d’une 
super� cie de 12 000 m² à 16 000 m². Ce 
projet achevé dans un an, o� re le gain 
de place nécessaire pour augmenter la
capacité de production et ainsi 
répondre aux enjeux de croissance en 
France et à l’export. Bel’M, marque 
historique du groupe, démarre depuis 
un an des activités à l’export en 
Allemagne. Ses portes d’entrée ont ainsi 
gagné en performance pour répondre 
aux normes de fabrication spéci� ques
du pays, béné� ciant aussi au marché 
français.
Coté fenêtres PVC, l’activité 
anciennement répartie sur les deux 
sites de Saint Macaire (49) et Roncey, 
est concentrée à Roncey (50). Le site de 
Saint-Macaire-en-Mauges se spécialise 
ainsi dans l’aluminium pour faire face
à la croissance de cette activité.

François Guérin  
Directeur Général du groupe CETIH

« Nous investissons dans le solaire car cette énergie va 
répondre aux enjeux du label E+C- et s’imposer dans le 
résidentiel. Notre solution aérovoltaïque, produisant à la 
fois électricité, ventilation et chauff age, complète notre 
off re portes et fenêtres et permet une gestion complète, 
intelligente et vivante de l’enveloppe de l’habitat. 
CETIH détient ainsi les expertises complémentaires pour 
devenir un acteur de référence dans le résidentiel ».
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74 900 m2

Modèles 
de portes d’entrée

Gammes de fenêtres 
(3 PVC et 2 Alu)

de production

En chiff res

7
sites

1300
employés


